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TM - Undersokningar

- Hur uppfattar marknaden och kunderna
ert (och era konkurrenters) varumarke?
- Vilka atgarder boér ni vidta for att bibehalla
och starka era positioner?
- Vem/vilka bor ni paverka for en affar, och nar?
- Vem kan foreskriva er produkt?

- Vad vill NI fraga beslutsfattarna
pa projektmarknaden?

Var TM-avdelning ger dig en helhetsbild :
och ett beslutsunderlag som speglar verkligenheten!

Hur ser bilden av ert varumarke ut, for betraktaren? Hur mycket kanner marknaden till om er?
Vad ar attityden och associationerna till er och era konkurrenter, till branschen?
Paverkar ni ratt personer for att foreskriva er produkt? Er bild av er marknad, era kunder eller
ert varumarke ar kanske inte alls den bild er malgrupp har. Det vet ni inte forran ni fragar.
Magkansla i all ara, men for att forsakra er om att ditt foretag ar pa ratt vag, och for att upptacka vilka steg
ni bor ta for tillvaxt ar det basta att fraga dem ni vill gora lonsamma affarer tillsammans med.

Vad vill du fraga besluts-
fattarna pa projektmarknaden?
En undersokning ar den basta
formen av beslutsstod - det finns

fa analyser som slar den dar du far
facit pa vad din malgrupp anser ar
avgorande faktorer for dem. Vi hjélper
er kartlagga er marknad, méata era
kunders nojdhet, hitta vilka positiva
och negativa varden ni behover jobba
med. Vi utfér ocksa intervjuer och
undersokningar gallande féreskrivan-
degrad av era produkter, hjalper er att
hitta vem/vilka ni bast paverkar fér en
affar, och vid vilken tidpunkt.

Vi hjalper er ta reda pa det ni inte
vet, men har nytta av att veta. Vilka
atgarder bor ni vidta for att starka
positionerna? Hur ser er malgrupp ut
egentligen, och hur ser er malgrupp
pa er? Vet de att ni finns, var ni
finns, vad ni erbjuder - och nyttan
for dem och projektet med det ni
erbjuder, samt hur man far kontakt?
Ar ni pé& ratt vag, paverkar ni ratt
personer, pa ratt satt? Vad far er
malgrupp att byta leverantor? Infor

vilka utmaningar star de aktorer ni ar
intresserade av?

Kartlaggning - Matning- Analys
Nar vi tillsammans kommit fram till
vilka fragor som ar viktiga for er gor

vi ett skraddarsytt urval for att hitta
malgruppen ni ar nyfikna pa - allt ifran
var egna databas. Vi utfor kvalitativa
intervjuer och samlar in svaren som
sedan redovisas i en rapport som

ar enkel att forsta och analysera.

Din rapport gar att fa i flera olika
utféranden, allt fran radata i Excel till
lattforstadda diagram och tabeller |
PDF, Word och/eller PowerPoint.

PS. Mgjligheten att komplettera/
férega med en webbenkat finns,

och vi utfor inte bara varumarkes-/
kund-/marknadsundersdkningar utan
aven medarbetarundersokningar
(sékerstall att alla ar pa vag at ratt
hall) samt kampanjférberedande
undersokningar (aven uppfoljning av
kampanjer/releaser for mojligheten att
forbattra infor framtida marknadsfor-
ingskampanijer).
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