SVERIGE

BYGGER

Digitala nyhetsbrev/utskick

Nyhetsbrev

- beratta/paminn om ert varumarke och era tjanster/produkter

pa ett enkelt, billigt och slagkraftigt satt (dessutom miljovanligt)

Kampanjutskick

- informera om nyheter, kampanjer, erbjudanden, nyoppningar

Inbjudningar

- upplys och fanga in deltagare infor events, forelasningar,

seminarier, massor etc.

Enkelt och effektivt

Marknadsforing via e-post - ett snabbt
och relativt enkelt satt att formedla ditt
budskap och na ut med ditt varumérke
till din marknad. Med ett digitalt
nyhetsbrev nar du ut till dina motta-
gare pa kort tid och till en lag kostnad.
Du kan latt beratta om dina tjanster och
produkter, var du finns, hur du loser
problem som dinalasare kanidentifiera
sig med, du berdttar om kurser, massor,
referensprojekt - listan kan géras lang.

Matbar effekt

Responsen ar omedelbar, och dess-
utom enkel att méata; vi ser direkt vem
som visar intresse, och for vad. Det gor
det ocksa enkelt att anpassa innehallet
efter olika malgrupper i framtida
utskick. Vi kan med enkelhet folja upp,
gbra matningar och undersdkningar.
Den som laser ditt utskick ar bara
ett klick ifran att hitta till dina webb-
kanaler, vilket leder mer trafik till din
hemsida. Du bygger ett fortroende till
dina lasare och skapar en igenkanning
som gor att ldsaren kdnner sig trygg
med ditt varumarke.

Gor det pa riktigt!

Storst effekt far du nar du kombi-
nerar ditt digitala utskick med ett
fysiskt utskick - att gora en kampanj
dar du borjar med att skicka ett brev
(eller annu mer OGppnarvanligt - ett
vykort) som du sedan foljer upp med
en e-post dar det finns en tydlig CTA
(Call To Action - uppmaning ftill
handling) ar ett vinnande koncept,
det vittnar flera undersékningar och
forskning om. Vi kdnner oss trygg och
bekvam i att lasa tryckt information
(inte s@ manga brev som trillar ner i
brevlddan langre sa det blir ett event
i sig), och nér vi sedan foljer upp med
ett digitalt utskick kdnner mottaga-
ren igen ditt varumarke, vilket okar
trygghetskanslan, och mojligheterna
att kontakta er snabbt och effektivt ar
har bara ett knapptryck bort.

Vara mallar ar sjalvklart responsiva sa
att du kan vara séker pa att det ser bra
ut oavsett vilken enhet mottagaren
Oppnar sin e-post via. Och sist men
inte minst - digitala utskick sparar
porto, papper och darmed miljo.
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Tips!

Tank pa syftet och vem du skriver till! Vem &r din
mottagare, hur ska budskapet skrivas sa att mottaga-
ren kan forsta vad du skriver? Var inte for komplicerad,
och bérja med det viktigaste. Du har bara nagra
sekunder pa dig att fa lasaren att intressera sig for ditt
budskap, sa skriv kort och relevant. Rubriker ska traffa
direkt, och kort beratta om och locka till att ldsa vad
din text handlar om. Vi bistar garna med hjalp om du

kor fast!
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#1. LEDIGA PLATSER PA
VARA POPULARA
KUNDUTBILDNINGAR

Dra maxnytta av ditt abonnemang!

&

Du far konkreta tips och exempel for att gora fler affirer och skapa fler
kontakter. Vi gar bl a igenom fljande tjsnster och funktioner i
onlinetjénsten Mitt Sverige Bygger.

- SoKfunktioner
 Projektnandelser
- Foretagshandeiser

- Punkibevakning av projekt, foretag samt profil

+ Foretagsanalys
- Ranking av foretag
« Kartfunktionalitet

+ Dessutom ingdr frukost/fika och chanser att natverka, utbyta erfarenheter med andra

ANMAL DIG REDAN IDAG

Deltagande kunder om utbildningen:
"Denna genomgang har gett oss helt nya infallsvinklar till fler affarer!"

kunder

"Manga a-ha upplevelser!"

“Glvande att se hur proffsen och andra i branschen jobbar med Sverige Byggers

tjanster!”

"Kul att fa ett ansikte pa Sverige Bygger!"

12 mars
Stockholm, Svardvagen 9 (Morby
Centrum)

Formiddag Kl 9-11 - Fullbokat!
Eftermiddag ki 13-15 Lediga platser!

13 mars

Malmo, Scandic Stortorget - 13 mars,

21 maj

Centrum)

VARENS
KUND-
UTBILDNINGAR

Stockholm, Svardvagen 9 (Morby

Formiddag Kl 9-11 - Lediga platser!

22 maj

Maim, Scandic S:t Jérgen

Formiddag ki 9-11 - Lediga platser!

14 mars
Géteborg, Scandic Europa

23 maj

Formiddag Kl 9-11 - Lediga platser!

Géteborg, Scandic Europa
Formiddag Kl 9-11 - Lediga platser!

Formiddag ki 9-11 - Lediga platser!

11 april

Stockholm, Svirdvagen 9 (Morby

Centrum)

Du anmaler ig och eventuela kollegor
genom att ringa 0650-40 28 00 eller skicka

e-post il sales@sverigebygger se.

Utbidningen kostar 995 kr per person och
Formiddag ki 9-11 - Lediga platser! tilfalle.

#2. FRIGOR DINA SALJRESURSER!
Vi staller fragor din verksamhet behéver svar
pa, vi tar reda pa vilka som vill ha en offert
eller vilka som vill traffa er.

Du frigor tid for egna saljresurser
att gora det de ar bast pa
- traffa kunder och géra affarer.

Gor dig fri och lat oss skota:

Forprospektering
Kvalificering av leads
Motesbokningar

Enkater/undersokningar

Marknadsinsatser

Hur ser bilden av ert

varumarke ut, f6r
betrakiaren? Hur mycket
Kanner marknaden till om
r? Vad ar attityden och
associationerna tll er och
era konkurrenter? Forsakra
erom att ert foretag ar pa
ratt vag. For att uppticka
vilka steg ni bor ta for
tillvéxt - fraga dem ni vill
gora iGnsamma affarer
tillsammans med.

Vi har koll pa
beslutsfattarna pa
byggprojekten. Vill du
Veta om de il tréffa just
dig?

Vi skoter
mtes-/demobokningar till
er saljkar och vamer upp
eraKalla prospekis, sa att
nar ni far traffas ar de
redan inforstédda med
vardet av era
{janster/produkter. Frén
Kalla leads tll eta
prospekts

Las mer

Effektivisera arbetet for
dig sjalv och din saljkir
genom att lita oss skéta
forprospekteringen. Vi
sitter inte bara pa en
ovarderlig databas med
aktuella och planerade
projekt och upphandiingar-
vi kan dessutom hitta
offertilfallen for just din
verksamhet, och hjalpa dig
att 14 1amna offert il ratt
person vid rat tidpunkt,

TIPSA EN KOLLEGA ELLER VAN

Sverige Bygger o Box 1200 # 824 15 Hudiksvall
vivnv.sverigebygger.se o sales@sverigebygger.se

Avanmal dig frin utskick har
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